
T H E   J A P A N E S E   J O U R N A L   O F   N U R S I N G   E D U C A T I O N

看護教育｜次号予告 2012

特集

■一部変更になることもあります

編集後記
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教務主任養成講習会での学びを活かす
教務主任養成講習会受講者に期待されるもの─学んだことを活かす環境づくり
岡崎いみ子

【座談会】教務主任養成講習会で得たものを現場で活かすには─福岡県教務主任講習
会の成果を踏まえて　　長田晶子／瀬戸山美和／出口由美／山﨑千尋／後藤　都

【対談】時が過ぎて改めて思う教務主任養成講習会の意義　　粟田美幸／飛永眞由美
大学で行う教務主任養成講習会の概要と発展の可能性
　興梠清美／小路美喜子／蝦名總子

第 2特集　学生論文
【新連載】
「魅力ある学校」をアピールする！・1　　諸橋由美子
【連載】
「看護教育評価演習」におけるパフォーマンス評価への挑戦・2　　石川倫子
「書く力」でステキな看護師をつくろう・5　　味木由佳
九州・沖縄からの風　学生が綴る看護への想い・8　　新里　葵
実習の経験知　育ちの支援で師は育つ・12　　新納美美
Mail From USA─『JNE』を読み，世界の看護教育の流れを知る・40　　喜吉紘子

●長引く不況で看護資格を求める人が増加したため，多くの学
校では，まだまだ学生確保が焦眉の急というところまでには
至っていないかもしれません。一時は定員割れが常だった准看
護学校でも，ここ数年は入学希望者が増えているようです。し
かし，特集の北里さんのお原稿にもあるように，この状態は来
年にもなくなるかもしれません。そうなる前に，それぞれの学
校で学生確保のための広報活動を充実させる必要があります。
●もっとも，ただ入学定員を満たせばいいというのではなく，
よい卒業生を出すためには，どれだけモチベーションの高い学
生を集められるかが重要です。広報のターゲットを中高生だけ
から社会人対象にまで広げるのと同時に，バラエティに富んだ
入学生に対応した教育の充実が期待されます。もしかすると，
そちらのほうこそが焦眉の急なのかもしれません。 …大野

●ふと思い立って引越しを決めました。慎重でありながら決断
力も併せ持つ自分に気づき喜んでいたのですが，知人に言わせ
ると「優柔不断なうえに軽率」。物は言いようです。物件を探し
ていても，築年数の浅さを押し出すものもあれば，「伝統を感じ
る佇まい」と逆に古さを売りにするものもあります。「大通りに
面していて便利」かと思えば「閑静な住宅街」。●このように価値
の置かれ方はさまざまです。となれば，アピールする側にでき
るのは，自身をよく知り，その良さを伝え，さらに良くなるよ
う努めること。あとは相手が気に入ってくれるのを祈るだけで
す。●最後の決め手になるのは，そこでの新生活をどれだけ鮮
明に楽しく思い浮かべることができるか。これは学校選びも家
探しも同じではないでしょうか。本特集により 1つでも多く，
学校と学生の素敵な出会いが生まれればと願います。 …加藤
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